中国保险论坛微分享：积蓄改变的力量

微分享：财务规划是家庭的顶梁柱
2013.03.07 第86期          发布：中国保险论坛         专题来源：保险行销283期
■执业的信念，专业的态度，敬业的精神，创新的理念。■
【导读】：财务规划是每个人都需要的。人是一个体，家庭是一个单位，不管个人如何定位都来自家庭。正如儒家所云，一个人只有修身、齐家之后，方能兴国平天下。而在这个过程中，财务规划就像顶梁柱一样，不可或缺。（高手做保险、行销格言、妇女节短信分享）
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【财务规划是家庭的顶梁柱】
很多人加入保险业，是冲着保险行业时间安排自主和可以获取高收入来的，而中英人寿湖北分公司的杨彩虹，却是为了帮助更多人，想让更多的拥有保障，过上幸福无忧的生活。
2009年，和保险业邂逅的杨彩虹发现保险工作的属性就帮助别人，只有先让客户得到保障，才能实现自我价值，就毫不犹豫地投身其中，努力学习，运用自己所学的到财务规划知识，将保险销售演绎得精彩纷呈。
财务规划是家庭的顶梁柱
财务规划是每个人都需要的。人是一个体，家庭是一个单位，不管个人如何定位都来自家庭。正如儒家所云，一个人只有修身、齐家之后，方能兴国平天下。而在这个过程中，财务规划就像顶梁柱一样，不可或缺。
如果没有保险，没财务规划，家庭一旦遭遇意外事故，将会失去原有的一切。个人的家都没有了，更遑论兴国，平天下了。因此，做好财务规划对于家庭而言是一件多么重要而又急迫的事情。
很多客户认识不到这一点，大家都认为自己能赚钱，自己就是家庭的顶梁柱，把一切都押宝在自己身体健康和生命安全的基础之上。如果自己发生意外、生病，没有办法再赚钱呢？是否有一个好的办法让自己的家庭不至于陷入困境，保险是不二选择。
然而在现在浮躁的社会大环境中，大家都在追逐收益，想着法子赚更多的钱，对具有保障功能，收益率较低的保险产品不感兴趣，不闻不问，这是一件极度危险的事情。对于保险从业人员来说，扭转这种观念和认知又是多么艰巨而又意义重大的事情。
切记，人寿保险是幸福的基石，财务规划是家庭的顶梁柱！
运用财务规划理念改变客户保险观念
在和客户交流的过程中，杨彩虹通常灵活运用财务规划中4个账户的概念，向客户传达客户财务规划的好处、保险的意义和功能：
第一个账户是投资账户，相当于足球运动中前锋的那一块，包括股票、期货等，风险高，回报大。
第二个账户是稳健理财账户，包括现金存款、信托产品、银行产品、保险理财型，有稳定的收益。
第三个是生活品质账户，属于支出和消费的部分。
第四个账户是生命安全账户。四个账户都有合理的安排，家庭财务才能坚如磐石，人们才能幸福美满。
改变了客户的观念和对保险的态度，同时让客户明白财务规划的重要性，接下来为客户规划保障将是一件十分惬意而又有成就感的事情。
杨彩虹表示：“当你让原本不接受保险的人购买了保险，对于保险从业人员而言，是上天对他努力的最高奖赏。
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【跟着高手做保险48】-齐藤竹之助：自己就是招牌
齐藤竹之助说，推销保险就是推销自己，公司是一块招牌，自己更是一块公司的招牌。

齐藤竹之助说自己就是招牌的观点源于自早年的木村则平和岩谷松平。

木村则平很有智谋，是个很高明的宣传自身的能手. 

以前，他坐人力车，而且是漆成红色的人力车来回巡视于各个分店之间。而现在，如果见到大红的越野赛车在街上奔跑，也许习以为常，但是在当时却被视为破天荒的新鲜事。

“哟，你瞧，那就是某某公司的大老板。”

“哗，好威风，这位老板的生意一定很大吧！”

“这位大老板怎么回事？”

“难怪他那样，他真的很能干。”

人们一看见木村则平的人力车，就知道是某某公司大老板的车。因此大家议论纷纷，谈论他的车、他的为人、他的生意。木村则平的红色人力车成了他的广告宣传车。 

还有一位善用“自己作招牌”的人是岩谷松平。

岩谷松平把他在银座三丁目的店铺门面油成红色，自己也穿起红颜色的衣服，戴着红帽子，乘坐红色的马车外出。 

更绝的是，岩谷在店门口挂上“东洋第一”的招牌，在报上刊登──

“勿惊，东洋烟草大王，天狗烟草制造商，税金高达百万元，拥有职工500人，商界首位益国益民大明神！” 

炫耀自己的广告一出，人们争先阅读，自然对他刮目相看，他生产的“天狗牌”香烟成了畅销货. 

以自身作推销，自己就是自己的金字招牌，齐藤竹之助是这样想的，也是这样做的。 

齐藤竹之助后来购买了一辆卡迪拉克小轿车，他开着它去拜访客户，人们只要见到那辆光彩夺目的卡迪拉克，就知道齐藤竹之助先生，也知道人寿保险。
成功处方：

■推销自我。

■自己就是自己的招牌。

■设法加深人们对自己的印象。
【保险行销格言40-45】

40、如果您能专业、敬业、守法、尽本份照顾您的保户，忠诚于您所属的保险公司，则那顶荣耀冠冕将非您莫属。

41、一百次拒绝，就坚持一百零一次说明，就多这份坚持，让客户改变原有的心意。

42、重新建立你对于保险的认同感，可以让您脱离低迷的心绪。

43、您想现在开一张不额支票，存在保险公司，还是未来开一张巨额支票，给税务局？

44、销售无形寿险商品，行销人员的态度、形象，会直接寻决定客户的购买意愿。

45、魅力是天生乎？它是一种学问、技能，只要努力研究，经常磨练魅力，会成为性格的一部分。
【最后奉上18条妇女节的祝福短信供各位参考】

01、曾经，您家务事情一手抓，平添了白发;曾经，您巾帼不让男子汉，压低了双肩;曾经，您再苦再累不说难，操劳了心田。三八妇女节，祝福您亲爱的妈妈!
02、送你38朵鲜花，祝你聪明美丽人人夸;送你38片彩霞，祝你天天开心乐无涯。在三八节前夕送上无限祝福和牵挂，愿迷人的你每日笑靥如花!
03、温柔，是你含蓄的语言;成熟，是风雨岁月的历练;微笑，是秀外慧中的内涵;善良，是宽容与爱心的溶解。三八妇女节，感谢你撑起了半边天，祝你青春永驻，快乐常在!
04、三八妇女节，送美女三美：心情美、爱情美、容颜美;送美女八意：如意、顺意、美意、情意、爱意、心意、春意外加我的友谊，祝美女三八妇女节快乐!
05、暖春风湿小贴士：运动调养，清晨锻炼;中药沐浴，白芷陈皮;保暖身体，天冷加衣;防范风邪，避免寒袭;舒筋活络，驱除陈疾;贴士牢记，愿你如意!
06、要以想念美女为荣，忽略轻视美女为耻;要以关心美女为荣，不理不睬美女为耻;要以赞美美女为荣，讥讽贬损美女为耻;要以联系美女为荣，冷落忽悠美女为耻。祝美女三八节快乐!
07、三八节提示：男人要早点回家，洗菜做饭再把碗刷，做点家务把地擦擦，甜言蜜语逗老婆笑开花，争做模范老公听老婆话!请广大男同胞传阅并响应。
08、送你一束玫瑰，传情达意依靠它。送你一只桃花，时来运转全靠它。送你一扎白合，百年好和指望它。送你一碗豆腐花，吃完之后笑哈哈。三八节快乐。

09、妇女节送你女性养生法：①开心，面对我时长挂笑容；②细心，做好每一件我交代的事；③贴心，永远把我放在第一位。记住了吗？
10、女人如水，柔情似水，坚强如水：再苦的日子，女人用水来冲淡；再累的季节，女人用水来漂洗；再忙的岁月，女人用水来冲晒；再浓的忧愁，女人用水来淡化；再稠的寂寞，女人用水来稀释；再大的不幸，女人用水来化解。妇女节，一份祝福送给如水的你！
11、你似一幅画，赏心悦目，令人回味无穷；你似一首歌，余音绕梁，令人充满遐想；你似一本书，耐人寻味，令人百读不厌；你似一朵花，阅历年华，令人惊艳非常；你似一瓶酒，历久弥新，令人着迷沉醉；你似一颗糖，甜蜜入心，令人终身难忘。妇女节到了，亲爱的，愿你幸福无忧，快乐无恙！
12、愿丝丝春雨为你洗涮疲惫，暖暖春风为你吹去烦恼，灿烂春花装扮你的容颜，整个春天为你带去美丽人生！祝看短信的春季里的漂亮的女人：妇女节快乐！
13、三八妇女节，愿你“八”健康拥有，“八”喜悦带走，“八”事业搁浅，“八”生活享受，“八”美丽永驻，“八”财富收购，“八”短信转发，“八”甜蜜共享！
14、三八妇女节，携“快乐”共享盛宴，带“幸福”共进影院，请“吉祥”共奔每天，邀“美满”共同入眠，伴“安康”共度清闲，陪朋友聊聊闲天，祝三八妇女节快乐！
15、“八”快乐送给你，愿你生活甜蜜;“八”年轻送给你，愿你永远美丽;“八”幸福送给你，愿你始终顺利;“八”问候送给你，提前祝你妇女节开心!
16、男人是山，女人能扳倒山，成了妇人；男人是天，女人能捅破天，成了夫人。可不能随便惹女人生气哦，妇女节到了，赶紧祝自己的女人节日快乐吧！
17、善良是你的本性，漂亮是你的天性，聪明是你的优点，贤惠是你的资本，温柔是你的标志，真诚是你的品格。妇女节，提前祝你开心幸福，年轻美丽一辈子！
18、一份问候，包裹的是甜蜜；一份祝福，将幸福传递；一份快乐，让你洋溢迷人的笑意；一种默契，是心心相惜；一份关怀，让你永远年轻美丽。三八节快乐！
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