中国保险论坛微分享：积蓄改变的力量

微分享：保险作为资产传承方式优势之避税
2013.02.14 第65期          发布：中国保险论坛         专题来源：未知
■执业的信念，专业的态度，敬业的精神，创新的理念。每一步的迈出都是了不起的跨越■
【导语】： 关于资产保全类的系统分享内容，前面几期我们都通过最后小部分分享的方式做了逐一介绍，今天针对保险作为资产传承方式优势功能的避税方面做重点分享。希望对各位伙伴13年走向高端客户经营有帮助！
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【收假啦，小编已经在K1266次列车上啦。祝各位伙伴返程一路顺风！】

破五的爆竹迎来的是财富希望，短暂的歇息我们又将重新起航！在收假前最后一个节日，送给您：一句叮咛，一份关心，虽然平淡无奇，却甜似蜜糖；一个眼神，一个灵犀，虽然寂静无声，却超越山盟海誓；一个拥抱，一份理解，虽然并不浪漫，却透着真真切切的爱；情人节到了，祝所有伙伴已有的和将有的感情都能甜蜜美满！（爱是一种责任，向着幸福出发，收假啦，我们重归为爱奋斗的路上！各位同仁路上注意安全！）

【保险作为资产传承方式优势之避税】
保险作为资产配置及保全方式的特点一，避税：
免征个税：

1、理赔款：《个人所得税法》第四条第五款：保险赔款免纳个人所得税。

2、红利：《个人所得税法》第二条：“利息、股息、红利所得”和“ 经国务院财政部门确定征税的其他所得”属于征税范围，而且保险红利并未归于《个人所得税法》第四条的免税范围之内。但目前税务机关在实践中并未对保险红利统一征收个人所得税。
免除征收遗产税之风险：目前我国尚无正式颁布的法律法规对遗产税的征缴进行明确的规定。但2004年公布的《遗产税暂行条例（草案）》在一定程度上可以反映我国遗产税的立法趋势——遗产税起征点为20万；遗产税五级超额累进税率：10%~50%；不计入应征税遗产总额的遗产：人寿保险保险金等。
补：中国距离遗产税还有多远？
遗产税，对于大多数国人是个既陌生，又不得不关注的事。近几年间，遗产税这个词在各种媒体上被反复提起，虽是只听楼梯响，不见人下来。但多数人都预感遗产税是个早晚的事。

1、遗产税在100多个国家实行

当今世界已有100多个国家实行了遗产税，这就更让我们不得不认真思考遗产税的存在价值和其对社会进步的积极作用。

与国际接轨，与世界融合的中国就不能不考虑遗产税的事情，它关系中国人在海外的经济活动和外国人在中国的经济活动，更牵涉到用法律保护中国人的权益。尽管中国尚没有遗产税法规，但也不得不面对，研究其合理性，并在中国实施。

2、遗产税具有社会进步意义

遗产税最大限度地保证了社会公平，一个人的财产，是他的付出后的所得，但同时又是整个社会的所得，在他离去后，全部传承给他并没有对创造财产付出的后人是不太公平，征收遗产税，可以将其中的一部分财产交还社会，交还大众，体现了一种社会公平。

遗产税的征收还体现了效率，因为富人的后代并不一定会将继承下来的财富在再生产中再创财富，将之交还社会还有可能创造更多的财富，惠及大众。
3、社会主义不排斥遗产税

在改革开放后的1985年，《关于〈中华人民共和国继承法〉（草案）的说明》也曾提到设立遗产税问题：“现在有些遗产数额较大，而且有增长趋势，征收遗产税的问题需要研究，如果要征收遗产税，可以另行制定有关税法。”

在1993年12月国务院批转国家税务总局《工商税制改革实施方案》中，又提到了“开征遗产税”。1997年党的十五大报告正式提出“调节过高收入，逐步完善个人所得税制度，调整消费税，开征遗产税等税种”，为中国遗产税立法提供了政策依据。
4、中国已具备开征遗产税的客观条件

就目前中国的具体国情而言，改革开放30年，中国也已形成一个庞大的富裕阶层，有了征税对象，对这部分人征收遗产税 。对富人而言，可提高其对国家和国人的贡献意识；对“富二代”而言，可促使其摆脱对父辈和遗产的依赖；对社会来说，可以最大限度地维护社会公平，促进社会和谐，维持社会稳定。

因此在不远的将来会开征遗产税，我们对自己的资产要提前做好规划
【特别声明】：本专题凡是标注网络来源的，版权均归原作者所有！-中国保险论坛
【跟着高手做保险27】- 班•费德雯：永久经营靠什么
一家企业要永久经营的关键是什么？

　　是庞大的资金。没有资金的企业不可能在这个社会中生存下去。 

　　班•费德雯从来不曾销售寿险给那些企业老板，销售的是巨额的金钱.

　　“建立庞大资产不容易，保住这些资产，恐怕问题更大，你认为这话有道理吗？”

　　“是的，的确是这要。”

　　“建立和保住资产靠的是什么？”

　　“是金钱。”

　　“对啊，没有钱，你能不能经营公司？哪天你前脚出门(死了)，山姆大叔(政府)后脚就进门了。现在你能不能开出一张面额值贵公司三分之一的支票出来？也许你可以。也许这么做难不倒贵公司，但肯定会使贵公司元气大伤。山姆大叔拿走你的钱后，告诉我，没有钱你还能够经营公司吗？你的儿女能吗？”(注：在美国，要征收巨额的遗产税，遗产税有时高达30％－40％)

　　“是的，没有钱什么事情都办不到。”

　　“是的，那么我们谈一下。”

　　…… 

　　许多人眼中错综复杂而又难以理解的寿险行销，却在这些措辞里显得如此简单易懂。 

　　费德雯知道自己的职责所在，所以能找出准客户的金钱危机时刻。

　　用一些发问的形式，让准客户一步一步走向你预想的目的地.

　　你知道准客户需要什么吗？不是人寿保险，而是人寿保险能够为他们做的事。 

你知道人寿保险能为他们做什么吗？它可以帮助他们，去做任何一件他们想做的事。
成功处方：
　　■善于发问是顶尖业务员的技巧之一。

　　■让准客户了解真正的问题所在。　　
【微分享往期专题下载】：

访问：www.ciibbs.com后进入论坛版面列表，选在最下方的“微分享”板块进入，即可免费下载，无须注册！
■：让您的同事打开微信，点击“朋友们”——“添加朋友”——“搜号码”，在对 话框中直接输入“ciibbs”，点击“查找”，即可找到并关注我们。
■：打开专题后，点右上角“…”选择分享到“朋友圈”“腾讯微博”可以直接分享给您的同事和朋友。
■：特别提示：中国保险论坛暂时未全面开放，我们即将对全行业开放，暂时不开通使用微信机器人申请邀请码的功能，具体时间请留意专题通知！
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中国人寿杭州理财中心人力与培训岗 李立伟                                     让伙伴更加优秀 ！

