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培训类别：销售技能技巧
课程名称：社保养老与福禄满堂
课程讲授：兼职讲师、组训
制作日期：2010年9月6日
课程内容规划

	课程名称
	社保养老与福禄满堂

	授课时长
	50分钟

	授课对象
	销售人员

	课程目标
	知识要求
	为什么要了解社保

	
	
	社保相关内容

	
	
	社保遇到的困难

	
	
	福禄满堂优势

	
	技能要求
	掌握社保相关知识，熟练掌握福禄满堂养老产品的优势。

	
	
	在遇到客户谈及社保养老及相关问题时能够很好地进行说明和应对相应的拒绝。

	课

程

内

容

概

述
	课程纲目
	时间控制

	
	一、为什么要了解社保
	3分钟

	
	二、社保相关内容
	20分钟

	
	三、社保遇到的困难
	15分钟

	
	四、福禄满堂优势
	10分钟

	
	五、结论
	2分钟

	
	

	教

学

步

骤
	1、 导言，结合现状，对于客户养老需求进行分析，有的客户已经有社保养老，有的客户正在考虑社保养老，如何正确看待社保？特带给大家本次专题。

二、为什么要了解社保：养老是固定收入阶层永远关心的问题，而社保作为养老方式之一，受到客户青睐。对于商业养老，客户经常提出疑义，面对社保保而不包的现状进行分析，让客户知道光靠社保养老是不够的。针对客户可能提出的问题，作为业务人员必不可少的背景知识还是要尽可能多的了解，以应对各种可能遇到的问题。
3、 社保相关内容讲解：养老险组成、什么条件下按月 领、缴费工资额、养老金构成、缴费案例、养老金领取、举例。
4、 社保遇到的困难：进入老龄化社会，空账规模增加，社保养老金投资，渠道少，收益率低
5、 福禄满堂优势：缴费活，领取活，保障高，收益明
6、 结论带出客户不管有无社保，都是我们推销福禄满堂的好时机，告诉业务伙伴勇敢地闯入市场，好机会都是争来的！


	
	

	
	

	教

学

备

忘
	随堂讲义
	类别
	数量
	名称/备注

	
	
	教学案例
	2
	

	
	
	阅读材料
	
	

	
	
	演练相关
	
	

	
	
	其它资料
	
	

	
	教学工具
	投影仪
	1
	

	
	
	教学白板
	
	

	
	
	白板笔
	
	

	
	
	教学音乐
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	教学录像
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