中国保险论坛微分享：积蓄改变的力量

微分享：保险话术集锦（1）意义功用篇
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■执业的信念，专业的态度，敬业的精神，创新的理念。■
【导读】保险话术集锦意义功用篇（人身保险的意义、人身保险的功用）；经典励志故事200篇第38篇：抉择；心理学174个现象86：马太效应；保险企业家精选微博分享； 
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【系统升级造成群发延迟的说明】

近期微信公众平台系统升级，期间可能出现信息发送延误的情况，对您造成的不便表示抱歉。我们正在全力加快完成升级，希望大家理解。—微信团队
【微分享：保险话术集锦（1）意义功用篇】
（一）人身保险的意义
1：人身保险对个人的意义

首先，人身保险可以延续我们对家人的爱。

其次，人身保险可以帮助我们完成未尽的责任。

再次，人身保险能够让我们获得尊严。
2：人身保险对家庭的意义
首先，人身保险可以帮助家庭转移风险。

其次，人身保险可以让父母不再成为子女的负担。

3：人身保险对社会的意义

首先，人身保险有利于宣扬积极向上的社会道德观和价值观。

其次，人身保险有助于创建和谐社会。

（二）人身保险的功用

1、帮助强制储蓄 

国人历来有储蓄习惯，这是一种美德，但是，大多数人储蓄的目的性不是很明确。当别人问起为何要存钱时，相当一部分人自己也不清楚，最多给你一个答复：“备不时之需”。

2、应对日益膨胀的医疗费用

随着医疗技术的发展，医学技术日新月异，不断有重大技术突破，许多以前被认为是绝症的病例，利用现代医疗技术都可以治疗。但问题是，医疗费用也随着医疗技术的发展而提高。所以，现在人们常说的，疾病本身不可怕，可怕的是你能否支付昂贵的医疗费用。

3、可以有效避税

社会贫富差距不断加剧是一个不争的事实，而且这种趋势会越来越明显。征收遗产税作为平衡或调节的手段之是一个必然趋势，中国之所以现在还没有开征主要是一些基础性的工作还没有到位。但是每个人都很清楚，银行账户的实名制、财产的登记制度、高额收入（年收入12万以上）的申报制度等等，无一不是在为开征遗产税奠定基础。

4、可以有效保全家庭财产

目前中国绝大多数家庭最大的资产往往就是房产。这些房产中的大多数都是有贷款的，尤其是年轻一族，贷款的额度一般较高，月供的数额较大。如果一旦发生风险导致收入中断，无法继续供房。后果大家都知道，房子就会被收回。而保险可以帮助我们保全我们的房子不会被银行收回。

5、可以作为良好的投资工具 

通过专家理财，可以有效避免个人直接投资股票和基金的盲目性和冲动性。通过长期投资获得比较理想的投资收益，从而避免通货膨胀率所带来的货币贬值风险。

6、还可以帮助我们解决（或者部分解决）以下一些问题

我们一生还有可能需要以下众多费用，比如：教育金、创业基金、婚嫁基金、家庭应急金、重振基金、养老基金、最后一笔费用（丧葬费）这些费用都可以通过保险来进行很好的规划，让我们生活得更从容，更精彩。
【特别声明】：本专题凡是标注网络来源的，版权均归原作者所有！- 中国保险论坛
【经典励志故事200篇第38篇】抉择
一个农民从洪水中救起了他的妻子，他的孩子却被洪水淹死了。

事后，人们议论纷纷。有的说他做得对，因为孩子可以再生一个，妻子却不能死而复生。有的说他做错了，因为妻子可以另娶一个，孩子却不能死而复活。

我听了人们的议论，也感到疑惑难决：如果只能救活一个人，那么究竟应该救妻子呢，还是救孩子？

于是我去拜访那个农民，问他当时是怎么想的。

他答道：“我什么也没想，洪水袭来时，妻子在我身边，我抓她就往附近的山坡游。当我返回时，孩子已经被洪水冲走了。”
心语：

自己的抉择应该根据自己当时具体的情况作出判断，从而得出自己的最佳选择，记住：了解自己情况的只有你自己。
【心理学174个现象86】马太效应
马太效应（Matthew Effect），指强者愈强、弱者愈弱的现象，广泛应用于社会心理学、教育、金融以及科学等众多领域。其名字来自圣经《新约·马太福音》中的一则寓言： “凡有的，还要加给他叫他多余；没有的，连他所有的也要夺过来。”“马太效应”与“平衡之道”相悖，与“二八定则”有相类之处，是十分重要的自然法则。
马太效应，所谓强者越强，弱者愈弱，一个人如果获得了成功，什么好事都会找到他头上。大丈夫立世，不应怨天尤人，人最大的敌人是自己。态度积极主动执着，那么你就赢得了物质或者精神财富，获得财富后，你的态度更加强化了你的积极主动性，如此循环，你才能把马太效应的正效果发挥到极致。
“马太效应”是十几年来经济学界经常提及的，经济学界用它提醒决策者，要避免贫富差别过大。此术语为经济学界所借用，反映贫者愈贫，富者愈富，赢家通吃的经济学中收入分配不公的现象。马太效应揭示了一个不断增长个人和企业资源的需求原理，关系到个人的成功和生活幸福，因此它是影响企业发展和个人成功的一个重要法则。
何谓品牌资本的马太效应

品牌资本的马太效应是指，某个行业或产业的产品或服务，品牌知名度越大，品牌的价值越高，其忠实的消费者就越多，势必其占有的市场份额就越大。反之，某个行业或产业的产品或服务，品牌知名度越小，品牌的价值越低，其忠实的消费者就越少，势必其占有的市场份额就越小，将导致利润减少，被市场淘汰，其让位的市场将会被品牌知名度高的产品或服务代替。
【保险企业家精选微博分享】鸣谢：保险企业家  分享整理 
1、【3W的经营要诀之执行注意事项（一）】①转介绍名单的取得是持续客源的关键；②初期的艰辛是必然现象，心态调整很重要；③学习勉强自己，强力执行，不可轻言放弃；④约定一些同事一起进行，彼此可以打气或通过互相竞争来激励自己。
2、【“不经济”的事务，通通外包】但凡不适合自己处理、不属于自己的专业、不符合成本效益的事务，采取外包作业协助完成，才能够简化工作提高效率。
3、假如今日，如果没有那么多人替我办事，我就算有三头六臂，也没有办法应付那么多的事情，所以成就事业最关键的是要有人能够帮助你，乐意跟你工作，这就是我的哲学。
4、保险营销成就的标准不在于掌握了多少营销的知识与技能，也不在于获得多少业绩，而在于我们是否形成了愿意利益众生的营销人格和以人为本的价值观！via蹇宏心语
5、当你每次见客户之前，问自己这 5个问题：他能成为我的朋友吗？他能成为我的客户吗？他能为我介绍客户吗？他能成为我的增员对象吗？他能为我介绍增员对象吗？当能得到一个肯定的答复，那么你的拜访就成功了。
6、你销售的产品是什么从来不重要，所销售的产品在客户的脑海中是什么才是关键。而客户脑中对产品的想象，永远超不过你脑海中对产品的想象，所以，重点在于你能否成功向他传递了保险是他一生幸福安康的必需品。
7、两种东西让人迷失：谎言和欲望。有两种东西让人沉醉：一是酒精，二是名声。有两种东西把人束缚：一是物质，二是爱情。有两种东西让人觉醒：一是真理，二是苦痛。有两种东西把人埋葬：一是坟墓，二是金钱。有两种东西让人改变：一是时间，二是苦难。
8、佛陀说世间的财物为五家所共有。所谓“五家”，即大水、大火、盗贼、贪官污吏以及不肖儿女。拥有万贯家财，逢到大火、大水，可以把我们的家当焚烧成灰，或流失净尽；遇到盗贼、贪官污吏，也会抢走我们的财富；即使亲如儿女，如果不肖奢侈，也会使家财转眼成空。所以，人生在世，累积财富不如累积功德。
9、小男孩挨家挨户销售海绵：每敲响 10户门，7 户会有人开门， 4户会听他讲解，2户会购买海绵，于是他得出“每次敲门赚 4美分”的结论。由此，他考虑的问题不是“敲门有没有人开？”，也不是“这次敲门会不会被拒绝？”而是“一个下午能敲多少户的门？”
10、【胆识的培养】①不要常用缺乏自信的语句；②不要常常反悔，轻易推翻已经决定的事；③在众人争执不休时，不要没有主见；④整体氛围低落时，你要乐观、阳光；⑤做任何事情都要用心，因为有人在看着你；⑥做任何事情不顺时，歇口气，重新寻找突破口。
【微分享往期专题下载】：（更新至177期）
访问：www.ciibbs.com后进入论坛版面列表，选在最下方的“微分享”板块进入，即可免费下载，无须注册！
■：让您的同事打开微信，点击“朋友们”——“添加朋友”——“搜号码”，在对 话框中直接输入“ciibbs”，点击“查找”，即可找到并关注我们。
■：打开专题后，点右上角“…”选择分享到“朋友圈”“腾讯微博”可以直接分享给您的同事和朋友。

■：点击“通讯录”→点击“公众账号”→点击“中国保险论坛”→点击“查看历史消息”，就可查看之前发布的所有内容。如您喜欢，请把我们推荐给您的朋友。名：中国保险论坛；号：ciibbs 

■：特别提示：中国保险论坛暂时未全面开放，我们即将对全行业开放，暂时不开通使用微信机器人申请邀请码的功能，具体时间请留意专题通知！
■腾讯微博：李立伟  新浪微博：中国保险论坛　官方网站：ｗｗｗ．ｃｉｉｂｂｓ．ｃｏｍ■
■特别声明：以上分享内容仅供内部学习，任何个人和组织不得进行赢利性转载！■
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中国人寿杭州理财中心人力与培训岗 李立伟                                     让伙伴更加优秀 ！

