中国保险论坛微分享：积蓄改变的力量

微分享：最通俗易懂的保险理念，看完人人都会明白
第20131212期（总第366期）       发布：中国保险论坛            编辑：李立伟   
■执业的信念，专业的态度，敬业的精神，创新的理念。■
【导读】最通俗易懂的保险理念，看完人人都会明白；中国保险论坛会员2014开门红口号秀； 88天特训造就寿险高手：特训第二十六日成功法则八节省时间（上）如何有效利用时间；成就你一生的100个哲理：修身养性篇20失败了再爬起来；
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■特别声明：以下分享仅供学习，版权归原作者，任何组织个人不得进行赢利性转载！■
2012年12月12日，是中国保险论坛微信账号开通的日子，也是我们发布第一期分享的日子，一转眼到今天就满了一周年。在过去的一年里，依托四年的中国保险论坛，我们连续不间断向全国各地同仁推送知识类分享365期，平均每天有78位同仁选择关注我们，获得了28188位行业精英的认可。在接下来的时间里我们将继续为中国保险行业的发展提供正能量和正引导。融合个体的能量，积蓄改变的力量。欢迎大家加入我们！（中国保险论坛）
最通俗易懂的保险理念，看完人人都会明白
现在我给你一个机会，让你选择拥有保险，当然你可以放弃。你选择现在投保，也可以选择未来永远被拒保。
【选择】

有什么样的风险，就有什么样的保险

【价格与代价】

你现在多付一点，你将来就会损失小一点，你将来就会得到的更多。

你今天少付一点，将来你就要多付出代价。

【危机】

健康不会等你

风险不会等你

如果他们都没有等你

保险也会离开你

子女教育费用上涨的危机

生活开支增加的危机

未来养老的危机

医疗费用不断增加的危机

失业及收入中断危机

【等你决定】

等你做出一个正确的决定

等你做一个正确的选择

等你为家人及自己减少负担

等你决定你的未来生活无忧

等你决定选择未来医疗品质

医院的收款处

医生不会在意你来不来看病，而是在意你有没有钱看病

他不会在意你有没有钱，他在意的就是你一定要交钱（无论你有没有钱）
【感觉】

在交费时客户总感觉自己交费太高

在交续期时总感觉交费期太长

没有哪个客户觉得理赔金赔的太多?

没有哪个人希望自己活的越短越好?

眼前你做一个决定，将来会多一种解决问题的方式，增加解决问题的能力。

眼前靠什么? 靠身体的健康

将来你靠什么? 靠自己的亲人来负担你的生活开支和医疗费用吗。

【做对选择，选对方式】

做选择很容易，也很难。你选择拒绝保险，你也就选择了一切问题都自己扛，你很悲壮，而且一定也很悲凉！

你选择保险公司就选择了一种态度，得到了一种解决问题的办法，解决自己未来的问题，有时人只管自己眼前的问题，却忘了未来的问题也需要现在解决。
【赌博】

一种是向自己投保

向自己投保，赌赢了没事，赌输了你付出一辈子的代价，你用全家人的幸福，用自己的未来赌，这个赌注是不是太大了

解决医疗费用

解决经济危机

交少赔多，解决收入中断

解决家人后顾之忧

解决心理健康

解决未来计划

一种是向保险公司投保
提醒你的客户

你的健康在变化

生活的环境在变化

医疗的费用在变化

你的日常开支在变化

你的意识与观念是不是也应该变化
【真相】

保证生理安全健康

保证心理安全健康

保证经济安全健康

保证生命尊严健康

保证家庭幸福健康

保证你晚年生活健康

保证你事业工作健康

保证你医疗品质健康
你拿青春赌明天------危险

我用真情换此生------保险
中国保险论坛会员2014开门红口号秀
这几天各地的同仁都陆续拉开了2014开么红的启动序幕，我们也特别向论坛会员征集了今年他们的团队口号，一起来分享下，为开门红加油鼓劲。括号内代表会员地区
01、国寿浩荡展宏图 誓夺马年开门红（成都会员）
02、马头为我撞鸿运，马蹄为我开瑞鑫，马背为我驼福禄，马到成功开鑫尊，开门红必红（宿迁会员）
03、奔放 狂野 2014（湛江会员）
04、领先2014，崛起南通（南通会员）
05、马头为我撞鸿运，马蹄为我开瑞鑫，马背为我驼福禄，马到成功开鑫尊，开门红必红（玉溪会员）
06、内外同心，上下齐动！誓夺马年开门红!（上海会员）
07、金戈铁马，一马当先（西安会员）
08、金戈铁马 西国寿，一马当先 开门红。（陕西会员）
09、奔腾2014 品牌二区（龙岩会员）
10、策马扬鞭闯红关,绵竹英豪齐奋战,雷霆亮剑鑫尊保,赚足奖励过大年,耶！（德阳会员）
11、红门开一年红，新年到全年薪（鹰潭会员）
12、借势新产品，续写新辉煌。马到成功（河南会员）
13、狂欢“双十二”，秒杀开门红。（江苏会员）
14、巅峰2014，最快、最高、最强！（临海会员）
15、全员抱团打天下，（一三一四）2014创辉煌！（山东会员）
16、万马奔腾齐创富，豪华鑫尊开门红（南昌会员）
17、万马奔腾，齐心协力，大战用我，用我必胜！冲啊（宁夏会员）
18、马到成功开门红，乘着如意的翅膀；人人销售金如意，马年吉祥送如意（辽阳会员）
19、百万鑫尊红满天，万马奔腾我争先，开门大战狂飙起，不达目标誓不休，红河国寿，开门必胜，冲！（红河会员）
20、**海盗，雄霸*城，开门首卖，秒杀千万（福州会员）
21、随“鑫”舞动冲云霄，势不可挡开门红！金马战神一马当先，万马奔腾开门必红！（富平会员）
22、一马当先往前冲，万马奔腾坑梓红（深圳会员）
23、金戈铁马创佳绩，车水马龙开门红。红红红 ！（河源会员）
24、达成目标，一马当先。创造辉煌，万马奔腾。（五指山会员）
25、主席台对面横幅：

左：滨州国寿  马到成功  共创2014新辉煌

右：精英齐聚  一马当先  再谱2014新篇章

中：千帆竞渡千重浪  万马奔腾万里春（鲁滨会员）
88天特训造就寿险高手：特训第二十六日成功法则八节省时间（上）如何有效利用时间
一切节约，归根到底都是时间的节约。—希尔
理论基础：
时间对任何人、任何事都一视同仁，既宽厚大方，又吝啬专制。

当你有效地利用时间，它显得宽厚大方；当你无所顾忌地浪费它，它就显得吝啬专制。因此，你必须先学会如何有效地利用时间，节约时间，从而倍增你的人生。

美国麻省理工学院对1000名优秀的推销员做了调查研究，发现他们有一个共同的特点，就是都精于安排时间，使时间的浪费减少到最低限度。

★时间是无法挽留的，就像那东逝之水，只可流去，不可流回，这一天结束时，时间只会留做明天待用。如果你想获得骄人的业绩，就必须学会有效地安排时间，利用时间。
心情故事
历史上成功的人都重视时间，其中一个是法国军事天才拿破仑大帝。他保有一个永不迟到的原则，向下属训话时，亦强调时间的宝贵。他常常说：“除了时间之外，我可以给予你任何东西。”

美国杰出的思想家本杰明·富兰克林也是一位善于利用时间的人，一次，他跟一位要好的朋友在信中谈起时间，他说：“记住，时间就是金钱。假如说，一个每天能挣十个先令的人，玩了半天，或躺在沙发上消磨了半天，他以为在娱乐上仅仅花了五个便士而已。不对！他还失掉了他本可以挣得的五个先令·····” 这段话通俗而不直接地阐释了这样一个道理：如果想成功，必须重视时间的价值。

《有效管理者》一书的作者杜拉说：“认识你的时间，是每个人只要肯做就能做到的。这是一个人走向成功的有效的自由之路。”
特别训练
1、善于集中时间。

作为一名寿险行销人员，一定要学会集中时间，切忌平均分配时间。

合理化建议：

①在每日制订的拜访计划表中，要选择拜访的准客户集中在同一地区，而非一个在南，一个在北。

②对重点拜访客户，要投有一定比例的时间，并必须不间断地重复拜访。
2、学习冯两努的“节约时间法”

①随身携带一本记事本。准备将一切突然走进脑海的念头记下来。如果没有笔纸记录，恐怕日后再花双倍的时间和精力，也抓不住那一瞬间的灵感。

②准备一个储藏资料的抽屉，将自己的一切文件、资料、思想和笔记等东西，有系统地整理出来，好好地保存。一旦要运用，便不会浪费时间。特别是作为一名寿险推销员，日常准备的准客户资料与达成保单等，一定要分门别类，归属得当。

3、善于应付“自由时间”与“应付时间”

任何人都面临着两种时间：属于自己控制运用的自由时间和属于他人他事的反应时间，即不由自己支配的“应付时间”。

对这两类时间要合理调配，不能顾此失彼。没有“自由时间”，完全处于被动、应付状态，不能自己支配时间，不是一名有能力的推销员。
4、善于利用零散时间

一个人的时间不可能非常集中，往往会出现很多零散时间。如早晚餐前后的空余时间、散步的时间等。在这些时间间隙，你可以整理拜访完准客户的有关资料，分析他的性格及购买可能；也可制订下一步的工作计划，该做哪些准备等等。

5、合理安排你的时间

“凡事经合理安排才有序，有序才能出成果。”同样，凡事经合理安排，你才能有效地利用时间。

海伦 ·格利·布朗说：“你可能非常努力工作，甚至因此在一天结束后感到沾沾自喜，但是除非你知道事情的先后顺序，否则你可能从开始工作时距离你的目标更远。”

因此，你必须为父所进行的推销工作制订或安排一个行之有效的时间计划表。

但你必须了解，你的时间计划表上的事情并非同等重要，不应对它们一视同仁，你应当按“先重后急，先急后缓”的原则来处理。
①制订短期优先顺序表

A、拿一张纸写下你明天要拜访的五至十位准客户。

B、在这五至十位准客户中，你认为哪一个最重要，哪一个次之，哪一个相对来说最不重要，用“1、2、3”或“A、B、C”标出。

C、然后按先后次序拜访。当然，他们最好在同一地区，先后不能分离太远。

②制订长期先后顺序表

A、在记事本上写下你这一贮存器将要拜访哪些区域，哪些准客户，按先后顺序排列，并标明拜访日期。

B、最好先按重点区域排列，然后再按每一区域里重点客户的先后次序排列。

C、短期先后次序表以长斯先后次序表为准。

成就你一生的100个哲理：修身养性篇20失败了再爬起来
很多人告诉自己：“我已经尝试过了，不幸的是我失败了。”其实他们并没有搞清楚失败的真正含义。
大部分人在一生中都不会一帆风顺，难免会遭受挫折和不幸。但是成功者和失败者非常重要的一个区别就是，失败者总是把挫折当成失败，从而使每次挫折都能够深深打击他追求胜利的勇气；成功者则是从不言败，在一次又一次挫折面前，总是对自己说：“我不是失败了，而是还没有成功。”一个暂时失利的人，如果继续努力，打算赢回来，那么他今天的失利，就不是真正失败。相反的，如果他失去了再次战斗的勇气，那就是真的输了！
故事1、美国著名电台广播员莎莉。拉菲尔在她30年职业生涯中，曾经被辞退18次，可是她每次都放眼最高处，确立更远大的目标。最初由于美国大部分的无线电台认为女性不能吸引观众，没有一家电台愿意雇用她。她好不容易在纽约的一家电台谋求到一份差事，不久又遭辞退，说她跟不上时代。莎莉并没有因此而灰心丧气。她总结了失败的教训之后，又向国家广播公司电台推销她的清谈节目构想。电台勉强答应了，但提出要她先在政治台主持节目。“我对政治所知不多，恐怕很难成功。”她也一度犹豫，但坚定的信心促使她大胆去尝试。她对广播早已轻车熟路了，于是她利用自己的长处和平易近人的作风，大谈即将到来的7月4日国庆节对她自己有何种意义，还请观众打电话来畅谈他们的感受。听众立刻对这个节目产生兴趣，她也因此而一举成名了。如今，莎莉。拉菲尔已经成为自办电视节目的主持人，曾两度获得重要的主持人奖项。她说：“我被人辞退18次，本来会被这些厄运吓退，做不成我想做的事情。结果相反，我让它们鞭策我勇往直前。”
故事2、美国百货大王梅西也是一个很好的例子。他于1882年生于波士顿，年轻时出过海，以后开了一间小杂货铺，卖些针线，铺子很快就倒闭了。一年后他另开了一家小杂货铺，仍以失败告终。
在淘金热席卷美国时，梅西在加利福尼亚开了个小饭馆，本以为供应淘金客膳食是稳赚不赔的买卖，岂料多数淘金者一无所获，什么也买不起，这样一来，小铺又倒闭了。
回到马萨诸塞州之后，梅西满怀信心地干起了布匹服装生意，可是这一回他不只是倒闭，而简直是彻底破产，赔了个精光。
不死心的梅西又跑到新英格兰做布匹服装生意。这一回他时来运转了，他买卖做得很灵活，甚至把生意做到了街上商店。头一天开张时账面上才收入11.08美元，而现在位于曼哈顿中心地区的梅西公司已经成为世界上最大的百货商店之一。
如果一个人把眼光拘泥于挫折的痛感之上，他就很难再抽出身来想一想自己下一步如何努力，最后如何成功。一个拳击运动员说：“当你的左眼被打伤时，右眼还得睁得大大的，才能够看清敌人，也才能够有机会还手。如果右眼同时闭上，那么不但右眼要挨拳，恐怕连命也难保！”拳击就是这样，即使面对对手无比强劲的攻击，你还是得睁大眼睛面对受伤的感觉，如果不是这样的话一定会失败得更惨。其实人生又何尝不是这样呢？

人生箴言：“失败了再爬起来”，看起来是一句鼓舞失败者最好的话，但是要真正实现起来，需要的是自我鼓励的品质和勇气。
阅读完本篇您可以:
■：右上角“…”选择“发送给朋友”“分享到朋友圈” “收藏”“分享到腾讯微博”
■Word版下载：请访问中国保险论坛: www.ciibbs.com 更新至第20131211期（总365期）[image: image2.png]



中国人寿杭州理财中心人力与培训岗 李立伟                                     让伙伴更加优秀 ！

